.1 60anni di ae [0 i profagonisti

descriverci il suo percorso professionale all'interno del
ore?

o percorso professionale allinterno di questo settore &
oo lavorondo come atirezzista presso le officine Carlo
et E stata un'‘esperienza importante, che mi ha indotto
= 1969 assieme a mio fratello Carlo Casati a intrapren-
e un'attivitds imprenditoricle crtigicnale in proprio. E
= cosl Casati Stompi, specializzata nella costruzione di
=npi. L'attivita € cresciuta nel tempo, sino a quondo nel
20 ci siomo troferii in un nuovo opificio di proprieta e
sbiomo aggiunto all'attivita di costruzione di stcmpi i re-
=0 di stompaggio e di assemblaggio. In concomitcmza
o 1 tasferimento nella nuova sede abbicmo frasformato
gomizzazione per funzioni di responsalbilitdr, consolidem-
> ka nostra posizione sul mercato nei settori dell'eletirodo-
=s1co, del condizionamento e dell'automotive. Nel 2007
Soiamo ulteriormente ampliato I'ozienda, che oggi ha un
» =stensione di 6000 m? coperti complessivi, con un otimo
2ltaio economico.

2 realizzato un progetto (in prima persona o in un gruppo
lavoro) del quale si sente particolarmente fiero?
mow-how acquisito dalla nostra czienda e l'impegno di
= 1 collaboratori ¢i hanno consentito di realizzore diversi
2oeti innovativi. Per citorne qualcuno: i trasduttori elet-
sacustici in fitomio messi a punto nel 1985, le protezioni
= eletiroutensili del 1988, i forni a microonde del 1990,
sportelli con carica dall'alto per le lavabioncheria del
=92, Un NnUOVOo processo produttivo per redlizzare lcmiera
~coppiata a polietilene nei climatizzatori split nel 1998, le
=rniere per gli oblo delle lavabiomcheria del 2003 e, nel
105, un'importonte collaborozione con costruttori di stomm-
cnesi per la fornitura di stompi ed attrezzature per i set-
2 sletirodomestico e condizionamento.

-2 qualcosa, sostamzialmenie in ambito professionale,
e vorrebbe fare e che finora non ha potuto fare?
=1 1998 mi resi conto della necessitcr di superare le limita-
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zioni legate alla piccola dimensione, comune nel settore,
e a un paese di decrescente industrializzozione. Da que-
ste considerczioni nacque lidea di un progetto di svilup-
po destinato a coinvolgere progressivamente pitl cziende
partecipanti attraverso la creczione di un centro tecnico/
commerciale al servizio delle cziende associcte e partner
qudlificati. Il centro era destinato ad essere nei confronti dei
clienti una societc di servizio. Le aziende in rete poteveno
mantenere 'autonomia propria di gestione, concentrando
tutt gli sforzi sulla produzione. Linizictiva, supercta la fase
inizicle, non é proseguita a causa dello stato di benessere
delle singole cziende e della moncomnza di und visione im-
prenditoriale del settore e di progetti industriali del Paese.

Provi a “vendere” ai nostri lettori un vostro prodotto di pun-
ta, decomtemdone le qualitd.

Piti che un prodotto la Casati pone la ricerca, lo sviluppo
e l'ingegneria di processo con il servizio al centro di un co-
stomte e continuo miglioromento. L'assunzione di personcile
laureato, I'inmtroduzione di nuovi modelli orgamizzativi con
l'applicazione della lean manufacturing, I'apertura di com-
tieri polifunziondali, la gestione delle consegne in Kon Bom,
sono gli strumenti con cui confermiomo la nostra determi-
ncrzione e capcacitc di crecre valore ed essere pcrte inte-
grante del sistema produttivo del cliente., B
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